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Imagen: Si

Miguel Angel Ritondale, de Alfa Inmobiliaria

“La franquicia es como un buen o un mal padre.
El primero te guia, el otro te dice: hazlo como yo digo”

Licenciado en Publicidad y Filologia, mientras estudiaba en EE UU consiguid aprobar el curso de ‘broker’
inmohiliario. En los ditimos seis afos ha sorteado todos los vaivenes del sector mas azotado por la crisis.

“Una franquicia te ayuda pero hay

que trabajar para ofrecer un buen
servicio. El dinero ganado sera la
consecuencia de tu entrega y de
un trabajo profesional”.

El franquiciador a examen

Filosofia ‘made in USA’

Durante su estancia universitaria en
Estados Unidos, este argentino aprove-
chd para realizar un curso de inferme-
diacion inmobiliaria —fue uno de los dos
aprobados entre mas de 100 candida-
tos—. Poco después aterrizaba en Espaiia
para continuar sus estudios, y empezaba
a trabajar para una franquicia del sector.
“Venia con una filosofia mas america-
na, y estuve cuatro meses para ponerme
al dia en el mercado espafiol, pero mi
idea era establecerme por mi cuenta”,
explica. Asi comenzo a analizar las op-
ciones hasta que se decanto por Alfa In-
mobiliaria, “una marca que trabaja para
el franquiciado y no al reves, que te de-
ja erecer y no te asfixia”.

en plena as-
cension de la burbuja, por lo que ha pa-
sado por todas las rampas del tobogan
inmobiliario, que explica con un simil
estacional: “Pasamos los huracanes y
estamos en época de lluvias. Cuando
llegué estaba la primavera del mercado,
que da mucha energia y que luego se
calentd mas con el verano, donde ya
habia frutos muy maduros pero la gen-
te no se daba cuenta, se compraba todo;
con el otofio empezaron a asustarse y,
finalmente se congeld: habia llegado el
invierno. Ahora parece que se toco fon-

do y comienzan los brotes verdes... de
nuevo la primavera. En cuatro o cinco
anos volveré el auge”, remata,

Miguel Angel Ritondale achaca el
boom a que “en Espafia la actividad no
estd regulada, cualquiera se ponia a
vender pisos porque veian que habia
negocio, pero muchos no conocian la
actividad”, y se queja de la competen-
cia desleal de muchos porteros de edi-
ficios, “que venden como intermedia-
rios sin pagar los impuestos que si pa-
gamos los profesionales”. También re-
conoce que “aunque el mercado ha si-
do juzgado por los abuses de unos po-
cos, en las crisis el clienfe sabe en
quién apoyarse. La seriedad y la ho-
nestidad nos han salvado™, anade.

Alguiler y reformas

Y es que este franquiciado ya ofrecia
alquileres y reformas cuando otros le
aseguraban que estaba perdiendo el
tiempo. “Yo tengo gue ofrecer un servi-
cio, no me interesa la especulacién de
prescindir de las lineas menos renta-
bles. Ahora todos buscan alquileres y
mi negocio contintia como antes, con
iguales perspectivas”. Y acaba con bue-
nas palabras hacia su red: “Una fran-
quicia es como tener un buen o un mal
padre. El primer te aconseja, te guia; el
otro te dice: hazlo como yo digo™. Por
supuesto, Alfa “es el bueno™. 4
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